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What’s in it for me?
Die Logik der EU Netzwerke und Förderungen
und wie sie für Unternehmen Nutzen bringen



Wie kann ich am Laufenden bleiben bzw. mitmachen? 

Über Netzwerke, Plattformen, Verbände und Interessensvertretungen

 Plattform für die europäische 
Circular Economy 
https://circulareconomy.europa.e
u/Stakeholder

 EURIC (European Recycling 
Industries’ Confederation) 
Dachorganisation der 
europäischen Recycling Industrie 

https://www.euric-aisbl.eu/

Circular Economy

 Climate KIC, 
Mitgliedschaftsorganisation der EU 
(über das EIT) zum Thema 
Übergang zu Zero Emission und 
klimaresilienter Gesellschaft 
(Wissenschaft, Industrie und 
Politik) https://www.climate-
kic.org/

 European Environment Agency 
Informationsstelle der EU für 
Umweltauswirkungen 
https://www.eea.europa.eu/

Klima und Umwelt

 Datenplattformen E3P – European 
Energy Efficiency Platform
https://e3p.jrc.ec.europa.eu

 European Energy Research Alliance 
https://www.eera-set.eu/

 Internationale Agentur für 
erneuerbare Energie 
https://www.irena.org/home/

 Vereinigung erneuerbarer 
Energieträger in der EU 
https://eref-europe.org/

 Mitgliedschaftsorganisation für 
erneuerbare Energie, Non Profit  
https://www.eceee.org/

Energie

 Clean Hydrogen Partnership: 
veröffentlicht Calls, bringt 
Stakeholder zusammen 
https://www.fch.europa.eu/

 Hydrogen Europe Industry: 
führende europäische 
Industrievereinigung, um 
Wasserstoff zu promoten 
https://hydrogeneurope.eu/

Wasserstoff

Informieren Sie sich and nutzen Sie die Vorteile von Interessensverbänden, Plattformen, Netzwerken auf europäischem und 
internationalem Level: Für einen ersten Einstieg bestellen Sie Newsletter und prüfen Sie ob eine Mitgliedschaft Sinn macht.
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Wie finde ich darüber hinaus Partner für EU Projekte?

Nutzen Sie die vorhandenen Serviceangebote

Das Enterprise Europe 
Netzwerk hat eine 

eigene Datenbank für 
die Partnersuche

Der NCP für 
Österreich:               

FFG

 In allen 
Mitgliedsländern 
gibt es eigene NCP 
(National Contact 
Points), die bei der 
Suche nach 
Projektpartnern 
helfen

 Sobald eine 
Ausschreibung im 
Funding und 
Tenders Portal 
veröffentlicht ist, 
kann konkret zur 
Ausschreibung 
auch nach Partnern 
gesucht werden –
Partner Search Tool 
im EU Portal

https://www.enterpriseeuropenetwork.at/
https://www.ffg.at/europa/ncp
https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/home


Die Vorteile und Nachteile einer Antragsstellung auf EU Ebene 

Am Beispiel eines klassischen EU Projekts (Konsortialprojekt mit mind. 3 Partnern aus mind. 3 Ländern)

• Weit höhere Förderquoten (reiner ZUSCHUSS) als auf 

nationaler Ebene möglich – je nach Art 60% Demoanlagen, 

70% Innovationsmaßnahmen, 100% F&E

• Netzwerke und Wissensaustausch mit der europäischen Elite 

aus Ihrem Bereich

• Neue Marktchancen

• Bessere Einblicke in das Wettbewerbsgeschehen

• Laufender Aufwand und etwas Glück einen passenden Call 

zur richtigen Zeit zu finden

• Hoher Aufwand und lange Vorlaufzeit die richtigen Partner 

zu finden

• Hoher Aufwand in der Projektvorbereitung und 

Antragsstellung

• Hohe Auflagen bzw Erfordernisse (Gender, Green Deal, 

Sustainable Development Goals)

• Aufwand in der Projektumsetzung



Die EU sucht nach Vorzeigeunternehmen und Projekten

Die Ausschreibungen sind alle mehr oder weniger überzeichnet – daher sollten die 
Mindestkriterien übererfüllt werden

1. 
Filter

Unternehmen: Spitzenreiter in seiner Branche, hoch 
innovativ, hohe F&E-Quote, auf Wachstumskurs, schafft 
neue Arbeitsplätze, erschließt neue Märkte, 
umweltbewusst, sozial verantwortlich, mit exzellenter 
Erfolgsbilanz

2. 
Filter

Projekt: disruptiv, dem Wettbewerb voraus, hoher 
gesellschaftlicher Nutzen, hohes Marktpotenzial, entspricht 
EU-Prioritätensetzung

3. 
Filter

Spezifischer Aufruf: Projekt und Unternehmen müssen         
zu 100% in die spezifische Ausschreibung passen und die 
Kriterien nicht nur erfüllen, sondern übertreffen. 

Beispiel: Mindestkriterium 3 EU-Länder, 3 Unternehmen - zu 
wenig, das Konsortium muss die gesamte 
Wertschöpfungskette repräsentieren.

EU Förderung für Best Practice Projekte



Das Funding und Tenders Portal der EU ist der Dreh- und Angelpunkt

Hier finden Sie alle Informationen zu Ausschreibungen, Antragsunterlagen, Hilfestellungen 

 Alle Ausschreibungen 
werden über den One-
Stop-Shop der EU 
ausgeschrieben: Das 
Funding- und Tenders 
Portal

 Passende 
Ausschreibungen 
können durch 
regelmäßige 
Überprüfung von 
Schlüsselwörtern und 
Schlüsselprogrammen 
gefunden werden

 Die Mitgliedschaft in 
einem 
Branchenverband hat 
Vorteile, z. B. werden 
Sie über anstehende 
Ausschreibungen 
informiert, bevor 
andere davon erfahren



Key messages

Ihr persönliches Take away

Service

Updates

Benchmarking
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Netzwerk4 Der eigentliche Hauptnutzen eines EU-Projekts liegt im Netzwerk

Machen Sie einen schonungslosen Wettbewerbsvergleich (Benchmarking)

Bleiben Sie auf dem Laufenden

Nutzen Sie die zuerst die Netzwerke und Serviceangebote


